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RESUMEN

El modelo de Brander y Spencer (1985), con algunas extensiones como la di-
ferenciacién de productos, se aplica empiricamente a las importaciones de
los Estados Unidos de textiles y confecciones desde Colombia y México. Se
calcula los precios y las cantidades de equilibrio, como la politica comercial
6ptima, a partir de los resultados del modelo teérico y de las estimaciones de
las elasticidades precio de estos productos en el mercado de los Estados Uni-
dos. Por dltimo, se mide las pérdidas potenciales en bienestar que tuvieron
Colombia y México como consecuencia de exportar esos bienes con precios y
cantidades no 6ptimas.

ABSTRACT

Brander and Spencer’s model (1985), embodying some extensions like product
differentiation, is applied empirically to the United States imports of textiles
and apparel manufacturing from Colombia and Mexico. Prices and quantities
in equilibrium and the optimal policy are calculated taking both the theo-
retical model and the estimation of the price elasticities of those products
imported by the United States. Finally, the Colombian and Mexican poten-
tial losing welfare is measuring as consequence to trade those products with
non-optimal prices and quantities.
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INTRODUCCION

El tema de las exportaciones de textiles y confecciones se ha enfocado
siempre de acuerdo con la tradicional versién analitica del modelo
de Hecksher-Ohlin, que parte de los supuestos de mercados inter-
nacionales que operan en condiciones de competencia perfecta y
comercio de productos diferentes, conocido como comercio interin-
dustrial.' Segiin este modelo, cuando los paises mas atrasados se abren
al comercio internacional, tienden a especializarse en la produccién
de productos primarios. Sin embargo, cuando el ingreso interno y el
acervo de capital por trabajador aumentan, las exportaciones se es-
pecializan gradualmente en productos manufacturados intensivos
en mano de obra no calificada.” Entre estos tltimos productos se en-
cuentran los textiles producidos con fibras naturales y las confeccio-
nes con alta demanda en los paises industrializados. Cuando el factor
capital y la dotacién de mano de obra calificada son mas abundantes
en los paises, las exportaciones se orientan a actividades con tecno-
logias mas elaboradas, que requieren intensivamente capital y tra-
bajo calificado. Esto explica c6mo los textiles producidos con fibras
sintéticas y la alta confeccién se encuentran en paises de reciente in-
dustrializacion.

Un hecho actual del mercado de textiles y confecciones es que no
opera en mercados externos de competencia perfecta y que, por lo
contrario, existen imperfecciones y sus precios de mercado son ma-
yores a sus costos marginales. Ademas, las empresas exportadoras
para posicionarse en los mercados externos elaboran estrategias de
mercadeo y precios. Con las premisas de imperfecciones de mercado
y del comportamiento estratégico de las empresas que operan en mer-
cados oligopdlicos, ya sea por medio de los precios o de cantidades,
se ha demostrado analiticamente que los gobiernos estarian intere-
sados en maximizar las condiciones de bienestar de sus economias
mediante su intervencion. Para esto crean instrumentos con el fin de
aumentar la participaciéon de las ganancias de las empresas internas
en el mercado internacional y asi afiadirlas a su ingreso nacional.

El fundamento teérico de la tltima aproximacién analitica fue esta-

1 Mas definido con la versién modificada y conocida como el modelo Ricardo-Viner, popula-

rizada por Jones (1971).
2 Un claro ejemplo de este enfoque es Anderson (1993).



EXPORTACIONES Y POLITICAS COMERCIALES 197

blecido en el trabajo precursor de Brander y Spencer (1985), en el
que se demuestra cémo la intervencién activa de los gobiernos en
el comercio internacional permite transferir ganancias de las empre-
sas extranjeras a las nacionales. Esos resultados analiticos tuvieron
un desarrollo integral en Eaton y Grossman (1986), quienes estu-
diaron los efectos de la politica comercial, aplicados en mercados de
competencia imperfecta, en el bienestar econémico de un pais. Estos
autores senalan que no s6lo debe tenerse en cuenta la informacién
de las condiciones de la demanda y los costos, sino también la natu-
raleza de la competencia.’

El primer trabajo empirico del modelo de Brander y Spencer (1985)
de casos particulares de comercio exterior y en mercados imperfec-
tos fue el de Dixit (1988). En ese estudio se cuantifican las relaciones
de competencia entre la industria de automéviles de los Estados Uni-
dos y la de Japén, en el mercado del primer pais. Ese trabajo aporté
las bases para estudios posteriores, como fueron los de Krishna, Ho-
gan y Swagel (1994), quienes revisaron y extendieron el modelo de
Dixit del mercado automotriz para los Estados Unidos, y Smith (1994),
que aplicé este enfoque para algunos paises europeos. A partir del
trabajo de Dixit se modificaron las especificaciones de las funciones
de demanda y de produccién y se consideraron aspectos adicionales,
como por ejemplo los efectos de las marcas de los vehiculos. Muchos
de los trabajos posteriores se han enfocado exclusivamente en la cali-
bracién de los parametros de modelos, para obtener politicas 6ptimas.

Este articulo realiza un ejercicio empirico para Colombia y Méxi-
co, basado en esta propuesta teérica, con el analisis de un estudio de
caso para textiles y confecciones. El ejercicio incluye el plantea-
miento teérico del comportamiento de las empresas, la intervencién
de los gobiernos y el analisis numérico con la calibracién de los pa-
rametros del modelo." El estudio permite concluir c6mo las ventajas
comerciales de México, por ser miembro del TLCAN, afectaron posi-
tivamente sus pautas de exportacion a los Estados Unidos, en con-

3 Existen extensiones teéricas a este enfoque, como Qiu (1995), Caglayan (2000) y Mesa
(2002), en los que se incorporan diferenciacién de productos, otras especificaciones de costos y
la introduccién de incertidumbre en los mercados.

4 Un estudio de los determinantes de las exportaciones de estas actividades industriales, en
pequenas empresas en la ciudad de Delhi, en la India, se encuentra en Bhavani y Tendulkar

(2001). La informacién basica se tomé de un censo realizado en 1987 y 1988, y se parte del su-
puesto de que las empresas operan en condiciones de competencia perfecta.
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traste con lo mostrado por Colombia. La seleccion de la industria
textil y de confecciones se tomé con base en la importancia que esta
actividad exportadora tiene para Colombia y México, en la diversa
estructura de politicas nacionales y comerciales aplicadas y, ademas,
porque estos dos paises comparten los Estados Unidos como uno de
sus principales destinos comerciales. Para el anilisis se supone que
los textiles y las confecciones exportados por Colombia y México a
los Estados Unidos son sustitutos imperfectos, como se mostrara li-
neas abajo con la diferencia en los precios de venta de los dos pai-
ses. Para simplificar el anilisis teérico se supone que los productos
exportados por cada pais son similares (se toman los quantum de ex-
portaciones valorados a un precio base y los precios promedios para
textiles o confecciones).

El articulo se organiza de la siguiente manera. En la seccién 1 se
describe brevemente la importancia de las actividades de textiles y
confecciones en las economias de Colombia y de México, su comer-
cio con los Estados Unidos y las politicas comerciales aplicadas por
los paises. En la seccién 11 se construye el modelo teérico basico y sus
principales predicciones teéricas. En la seccion 111 se presenta las es-
timaciones econométricas de las elasticidades del mercado de estos
productos en los Estados Unidos, las simulaciones para los precios y
las cantidades de equilibrio, la politica 6ptima y los efectos en bie-
nestar. Al final se ofrece las conclusiones.

1. INDUSTRIA DE TEXTILES Y DE CONFECCIONES

Esta seccién describe para el periodo 1990-2002 las estadisticas y
las politicas comerciales que caracterizaron las actividades de textiles
y confecciones en Colombia y México. Se indica tanto su importan-
cia en términos de sus economias como también las ventajas y desven-
tajas que tuvieron las exportaciones de estos paises en el mercado
estadunidense. De esta manera se justifica el uso analitico de la poli-
tica comercial estratégica del trabajo.

1. Importancia econémica de los textiles y confecciones

En el periodo 1990-2002 el crecimiento de la industria de textiles
y confecciones en Colombia fue negativo (textiles —3.2% y confeccio-
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nes —0.3%). Su crecimiento en México, por lo contrario, fue positivo
(textiles 2.9% y confecciones 3.8%). A principios de los anos noven-
ta, la participacién de la industria de textiles y confecciones dentro
del sector industrial en Colombia fue de 11.9% vy a fines del decenio
habia caido a 9.8%. A principios de los noventa la participacién de
estas actividades en el sector industrial de México era 7.2% y no obs-
tante su mayor crecimiento, su participacion no se modificé en la
segunda mitad del decenio. Respecto al total de la economia, en Co-
lombia esta participacién cay6 de 1.9 a 1.4% y en México aumenté
un poco de 1.4 a 1.5%. Medida en términos de valor agregado, la in-
dustria textil y de confecciones de México es actualmente cuatro ve-
ces mayor que la de Colombia.

En ese mismo periodo el crecimiento promedio anual de las im-
portaciones totales de textiles y confecciones de los Estados Unidos
fueron 8.6 y 7.2%, respectivamente. Mientras lo comprado desde
Colombia crecia alrededor de esas mismas tasas (8.8% para textiles
y 9.2% para confecciones), lo de México alcanzaba tasas de 28 y
19.3% para ese mismo grupo de bienes. Ese comportamiento se ha
reflejado en los cambios de participacién en las importaciones de los
Estados Unidos realizadas desde cada uno de esos paises. La partici-
pacién colombiana en el mercado de estos bienes en los Estados Uni-
dos se ha mantenido en sus bajas tasas histéricas, 0.5 para textiles y
0.9% para confecciones. Lo contrario sucede para México. Si se com-
paran las tasas de fines de los anos ochenta, cuando la participacién
mexicana representaba menos de 2% para textiles y cerca de 4%
para confecciones, con las que se alcanzan en 2002, cuando esas par-
ticipaciones eran de 10.5 y 13.7%, respectivamente, el resultado para
México ha sido altamente positivo (cuadro 1). Tanto para Colombia
como para México, las ventas de confecciones en los Estados Unidos,
a diferencia de la de textiles, han tenido una mayor participacién y
una mayor dinamica de crecimiento.

La situacién se modifica significativamente cuando se consideran
mercados para productos especificos (cuadro 2).” En el periodo
1988-2002 Colombia particip6 en promedio con 3.9% del mercado

5 Debe considerarse que México es el segundo mayor exportador de textiles y confecciones en
el mercado de los Estados Unidos, después de China. Las exportaciones de China y Hong Kong
mas que duplican las exportaciones de México.
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CUADRO 1. Participacién de las importaciones de textiles
y confecciones de Colombia y México en
los Estados Unidos
(Porcentaje)
Colombia México
Textiles  Confecciones Total Textiles  Confecciones Total
1989 0.4 0.7 0.5 1.5 3.7 2.6
1990-1995 0.5 1.0 0.8 3.1 6.1 4.7
1996-2000 0.5 0.8 0.6 10.7 13.1 11.9
2001-2002 0.3 0.7 0.5 11.0 13.9 12.3
FUENTE: Estados Unidos, The Office of Textiles and Apparel.
CUADRO 2. Precios y participacion en el mercado
de los Estados Unidos de 240 productos exportados
por Colombia®
(Promedios 1988-2002)
Participacién Precio Precio Precio
Mavor participacié Numero  en el mercado promediode  promedio  promedio de
ayor participacion posiciones de los Estados  Colombia de México China en
en el mercado de . . p ) p
arancelarias Unidos en délares en délares délares
(porcentaje) por m® por m® por m*
Colombia que México 34 3.90 5.9 2.6
México que Colombia 206 8.44 5.3 4.5
Colombia que China 10 6.50 4.0 2.1
China que Colombia 230 17.62 5.7 5.2

FUENTE: Departamento de Comercio de los Estados Unidos.
a Se seleccionaron 240 productos, que representan 98% de las exportaciones colombianas en
el mercado de los Estados Unidos.

CUADRO 3. Arancel promedio de textiles y confecciones

en los Estados Unidos

(Porcentaje)
Colombia México
Afio
Textiles Confecciones Textiles Confecciones
1989 13.87 19.98 17.10 16.56
1990-1995 14.76 18.14 18.48 17.30
1996-2000 14.76 17.67 0.00 0.00
2001-2002 14.20 17.02 0.00 0.00

FUENTE: Estados Unidos, The Office of Textiles and Apparel.
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de los Estados Unidos en los 34 productos que obtuvieron mayor
participacién que México. Asimismo, México participé con 8.4% en
los 206 productos que tenia mayor participacién que Colombia. De
manera analoga se observa el caso de Colombia y China.

Una caracteristica sobresaliente de estos productos en el mercado
de los Estados Unidos es la diferencia en su precio de venta. Los de
Colombia son mayores en promedio que los de México y China, lo
que indica que el marco analitico que debe considerarse es diferente
del de competencia perfecta.

2. Politicas comerciales

El mayor crecimiento y penetracién de las importaciones mexica-
nas en el mercado de los Estados Unidos se explica principalmente
por el Tratado de Libre Comercio de América de Norte (TLCAN), que
representé para México la eliminacién de las barreras arancelarias
y de las restricciones cuantitativas que le imponian los Estados Uni-
dos a raiz del Acuerdo Multifibras.’

Las tasas implicitas de aranceles aplicadas para las importaciones
de textiles y confecciones de los Estados Unidos desde Colombia y
México se registran en el cuadro 3. Antes de la firma del acuerdo del
TLCAN las tasas arancelarias para los dos paises eran similares. Poste-
rior a la firma de este acuerdo las tasas para México se eliminaron y
para Colombia se redujeron un poco en promedio. Colombia enfrenté
ademas barreras no arancelarias, las cuales fueron eliminadas para
México después del TL.caN. El cuadro 4 presenta los equivalentes aran-
celarios de las restricciones cualitativas calculadas para la totalidad
de las importaciones de textiles y confecciones en los Estados Unidos.

Colombia y México tienen ademas acceso especial al mercado de
confecciones de los Estados Unidos por medio del llamado mecanis-
mo de produccién compartida (HTS 9802) (Mortimore, 1999). En el
periodo 2000-2002 este mecanismo fue utilizado de manera similar
por Colombia y México, cuando su uso se mide como proporcién de

6 Este tiltimo acuerdo tuvo su origen a fines de la segunda Guerra Mundial, cuando los paises
desarrollados empezaron a promover una serie de arreglos para proteger sus industrias de la
competencia de los paises en desarrollo. En 1974 se firmé el acuerdo multifibras, que se renové
en 1977, 1981, 1986 y 1991, y 1992. Este acuerdo fue una excepcion a las reglas del GATT y se
remplazé por el Acuerdo de Textiles y Confecciones, que tenia el propésito del sistema de cuotas

graduales hasta 2005.
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CUADRO 4. Barreras no arancelarias por sector

(Promedio simple, porcentaje)

Grupo 1991 1993
Textiles 4.2 5.6
Confecciones 13.0 10.3

FUENTE: Deardorff y Stern (1997), p. 87.

CUADRO 5. Importaciones segiin programas de producciéon
compartida para textiles y confecciones

(Millones de délares)
_ Agrupacién . . L. Total
Aio iidlfstrial Colombia México Estados Unidos

2000 60 0.0 0.3 0.3
61 79.7 2098.9 6182.1

62 148.4 2958.9 6 859.4

63 0.1 179.2 224.7

Total de importaciones 449.8 10 476.8 78 595.9
Participacién del programa 50.7 50.0 16.9
2001 60 0.0 0.0 0.1
61 43.7 1746.5 5168.0

62 132.6 2273.7 51287

63 0.0 167.0 233.5

Total de importaciones 381.9 9 781.5 77273.5
Participacién del programa 46.2 42.8 13.6
2002 60 0.0 0.1 0.3
61 19.1 1260.2 3 694.7

62 107.1 1 565.0 3 368.8

63 0.0 96.8 163.7

Total de importaciones 374.7 9402.3 78 740.6
Participacién del programa 33.7 31.1 9.2

FUENTE: Estados Unidos, The Office of Textiles and Apparel.

las ventas totales en los Estados Unidos. Este mecanismo sin embargo
tiene cada vez menor importancia como factor explicativo del creci-
miento de las exportaciones de estos productos en el mercado de los
Estados Unidos (cuadro 5).

En términos de politica comercial Colombia tiene tratamiento prefe-
rencial en el mercado de los Estados Unidos segiin el “Andean Trade
Preference Act” (ATPDEA) y en menor medida con el Sistema General
de Preferencias (Gsp). No obstante, estos mecanismos no representaron
ventajas frente al TLCAN para México. El cuadro 6 seiiala que cerca
de 99% de las exportaciones de Colombia se realizaron sin benefi-
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CUADRO 6. Importaciones de textiles y confecciones de los Estados Unidos
desde Colombia y México segiin programas

(Millones de délares)
Sin derecl.ws Acuerd.o csp Total
a beneficios comercial
Colombia
1989 99.8 0.0 0.2 100
1990-1995 99.6 0.2 0.2 100
1996-2000 99.2 0.8 0.0 100
2001-2002 99.1 0.7 0.3 100
México
1989 98.41 0.00 1.59 100
1990-1995 73.67 24.87 1.46 100
1996-2000 50.38 49.62 0.00 100
2001-2002 26.02 73.98 0.00 100

FUENTE: Departamento de Comercio de los Estados Unidos, United States Information
Trade.

cios comerciales en los Estados Unidos. El tratamiento de las expor-
taciones de México, que era similar al de Colombia, fue modificado
favorablemente desde 1994, cuando sus exportaciones se han reali-
zado cada vez mas con el TLCAN, que fue en 2002 de 76.9 por ciento.

La politica comercial en cada pais es otro elemento con marcadas
diferencias. Colombia contaba hasta 2001-2002 con el Certificado de
Rembolso Tributario (Cert), como un mecanismo de rembolso del
pago de impuestos indirectos, tasas y contribuciones, otorgado a los
exportadores que reintegran sus divisas. Para el periodo 1992-1995
el Cert promedio para textiles fue de 5% y para confecciones de
3.9%. Para el periodo 1996-2002 esas tasas se habian reducido a 3.2
y 3.3%, respectivamente.

Ambos paises han contado ademas con mecanismos de exencién
del pago de aranceles e impuestos para la importacién de insumos y
materias primas, como son el Plan Vallejo en Colombia y los progra-
mas de importacién temporal en México. Ademas se tienen las zonas
francas y de maquila, con regimenes especiales de exportaciéon.

I1. MARCO TEORICO

En la primera subseccién se construye el modelo teérico para obte-
ner las expresiones analiticas de los precios y las cantidades expor-
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tadas y de la politica comercial éptimas; en la segunda se presenta
cinco expresiones que permiten calcular los parametros del modelo.

1. Modelo

La estructura del modelo hace referencia a dos diferentes paises
productores, Colombia y México, y un tercero como mercado final,
los Estados Unidos. En cada pais productor existe una empresa re-
presentativa, que destina su produccién a las exportaciones. Este
supuesto simplificador permite enfocar el analisis en el comporta-
miento de las exportaciones.

Como es usual en la bibliografia teérica posterior a los modelos de
Brander y Spencer (1985), se parte de un sistema de demandas li-
neales y costos marginales constantes, con el propésito de simplifi-
car los calculos y las estimaciones. Se supone que las empresas de
diferentes paises producen sustitutos imperfectos, pero homogéneos
para las empresas del mismo pais. De esta manera se hace referencia
a la empresa representativa para cada pais.

Se modela el comportamiento de las empresas en mercados oligo-
policos, como un equilibrio de Nash a la Bertrand, en el cual la va-
riable estratégica para competir en el mercado son los precios. Este
resultado se tomé por dos razones. Primero, porque los factores im-
portantes para competir en mercados como el de los Estados Unidos
son el cumplimento de los pedidos, la capacidad instalada y la com-
petencia que se percibe en los precios, y segundo, porque mediante
la competencia de precios, y no de cantidades, se obtienen sus meno-
res niveles en el mercado.’

El sistema lineal de las cantidades demandas en los Estados Uni-
dos para cada uno de los paises es:"

X;=a;-bp;+0p, (1)

7 Existirfa una tercera razén, relacionada con Bulow et al (1985), quienes indicaron que una
empresa con una alta participacién de mercado, como seria el caso mexicano, puede considerar
al producto de su rival (Colombia) como un complemento estratégico de precios y no sustituto de
cantidades.

8 La raz6n para tomar funciones lineales de demanda es la de derivar matematicamente la po-
litica comercial ptima, mas que aproximarla exclusivamente por medio de un proceso de cali-
bracién del modelo. Esta funcién de demanda en realidad se considera como una demanda de
exportaciones, en la que el ingreso externo no se modela y sus cambios estan implicitos en la va-
riacién del intercepto de la funcién.
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en el que el subindicei o jidentifica el respectivo pais (si i es Colom-
bia, entonces j es México, o viceversa). X; se refiere a las cantidades
producidas y exportadas por la empresa representativa del pais i y
p; es el precio de venta de X; en el mercado de los Estados Unidos.’
p;es entonces el precio de venta de la empresa que produce en el
pais competidor. El pardmetro 6 mide el grado de diferenciacién
de los productos de exportacion. Si0 =0,las variedades son comple-
tamente diferenciadas y el productor se comporta como un mono-
polista en el mercado. Si b, =0, los productos serian homogéneos o
estandarizados. Se parte de la evidencia empirica de que el merca-
do esta diferenciado por los productos de cada pais, de manera que
las empresas de cada pais fijan precios diferentes en el mercado fi-
nal. Teéricamente b, > 0.

La condicién de equilibrio del mercado de textiles o de confeccio-
nes en los Estados Unidos se obtiene con la igualacién de la oferta y
la demanda. Esto es:

en la que n; y n; son el niimero de empresas exportadoras en cada
pais, y x; y x; son las exportaciones promedio de cada empresa en
la respectiva nacién. De la ecuacién 2 se obtiene que X =n_x_ y
X, =n,x,_ .

La funcién de ganancias de las exportaciones y valorada en térmi-
nos de la moneda de cada pais, es:

niz[%Pi_Ci+Si]Xi (3)
en la que e; es la tasa de cambio del pais i con los Estados Unidos y
T, es la tasa de arancel y el equivalente arancelario de las restriccio-
nes cuantitativas a las importaciones fijada por los Estados Unidos
para Colombia y México. C,; es el costo variable unitario para el pais
i, valorado en su propia moneda. Ademas S, es el instrumento de la
politica comercial elaborado en el pais i y aplicado en las unidades
exportadas.

La condicién de primer orden respecto a los precios, para la em-
presa representativa del pais i es:

9 La ecuacién anterior toma como dadas las exportaciones del resto de paises.
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€i
Tf(ai_ZbiPi+9Pj)+bi(Ci_Si)=0 (4)
13

Los precios 6ptimos en el mercado de los Estados Unidos se obtie-
nen con la solucién simultanea de las dos condiciones de primer or-
den de las empresas representativas para cada pais [ecuacién (4)].
Estos son:

T i

%
5 5)

en quei # j y la condicién de estabilidad del mercado es:

El nivel de precios para cada pais [ecuacion (5)] esta afectado por
su propia politica comercial, positivamente si es un impuesto y negati-
vamente si es un subsidio. Respecto a la politica del otro pais expor-
tador la relacién es inversa. Los precios tienen ademas una relacién
positiva con el tamano del mercado (a; y a;), los aranceles y las res-
tricciones no arancelarias (1), los costos de produccién (C,)y la di-
ferenciacion de los bienes exportados a los Estados Unidos (8). Con
la ecuacion (5), que esta expresada en términos de parametros del
modelo, se calculan los precios 6ptimos de exportacién.

Las politicas comerciales éptimas para Colombia y México se calcu-
lan por medio de la maximizacién de la funcién de bienestar (W)."
Esta Gltima funcién se construye como las ganancias de las empresas
para cada pais, netas de los costos de la politica comercial. Esto es:

W;=n,-SX;

Al usar la expresion de la ecuacién (3) se tiene:
e-
WiZ(t—l.Pi_Cini (6)

La maximizacién de la funcién de bienestar [al usar las expresio-

10 La funcién se obtiene a partir de una funcién de utilidad cuasilineal. En esta funcién no se
incluye el excedente al consumidor, puesto que los bienes producidos son exportados.



EXPORTACIONES Y POLITICAS COMERCIALES 207

nes de la ecuacién (5) y maximizar respecto a S; o S;,segiin el caso],
cuando los dos paises definen simultineamente su politica comercial
6ptima por unidad exportada, es:

(0 +0%)a; +20ba; — 120 —0)bc; +-00c;
S, =-0° - ' ! (7)
b; - (4b;b;2Q-0%)+0")
€;

enque S; <0y
Q=(2b;b;—67)>0

El signo en (7) es negativo y por tanto es el impuesto éptimo por
unidad exportada," valorado en la moneda del mercado final de ex-
portacién. Cabe destacar que el cilculo del impuesto se relaciona
negativamente con los costos y los aranceles fijados para las empre-
sas del pais en referencia (i) pero positivamente con los costos y los
aranceles fijados para el pais competidor ().

Con lo anterior se completa la especificacién del modelo analitico.
Para obtener los valores de equilibriode p_, p,., X, X, y los valo-
res de las funciones de bienestar deben calcularse los cinco parame-
tros de las dos funciones directas de demanda [ecuacion (1)], que son:

b,b,.0,a, va,,.

2. Método de calculo de los parametros

Para este propoésito (como en Dixit, 1988) se definen cinco ecuacio-
nes. Estas son la elasticidad precio total de las cantidades importa-
das por los Estados Unidos de textiles y confecciones, la elasticidad
cruzada-precio de las cantidades importadas por los Estados Uni-
dos desde Colombia y México, las dos funciones directas de demanda
y, finalmente, la condicién de equilibrio de las cantidades relativas
exportadas por las empresas de los dos paises en referencia, dados
los precios de equilibrio.

La elasticidad total de las cantidades importadas de textiles o de

11 Este resultado es aceptado por la bibliografia del comercio internacional, a partir del ar-
ticulo de Eaton y Grossman (1986). Mostraron teéricamente que cuando las empresas compiten
con precios en mercados oligopdlicos, la politica comercial éptima son los impuestos. Cuando
compiten con cantidades, la politica comercial éptima son los subsidios.
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confecciones vendidas en el mercado de los Estados Unidos, respec-
to al precio, es:
_ dlogQ

= 8
dlog P @)

Para efectos de calculo las cantidades importadas de los diferen-
tes productos desde Colombia (c) o0 México (m) se agregan con base
en los precios de un aiio base. El indice de cantidades ( es:

Q=P X +P,,X,, 9)

de manera que p, =P, - P,siendoi =c,m,y P,, y P, , los precios ini-
ciales para cada producto de Colombia o México. P es el indice
ponderado de los precios de los textiles o de confecciones importa-
dos por los Estados Unidos de Colombia y México. Sustituyendo las
funciones de demanda en (9) se obtienen las cantidades ponderadas
por los precios de un aio base, asi:
Q=P,a,+P,a,-(Pib,~2P,P, 0+P,

mo

b, )P (10)

La elasticidad de sustitucién entre las importaciones de Colombia
y México en el mercado de los Estados Unidos se define como:

__dlog(Xc/Xm)

11
dlog(p./pm) (1)

en la que p_ y p,, son los precios corrientes de las importaciones
desde Colombia y México.

Ademas, la relacién entre las cantidades importadas desde Colom-
bia y México, haciendo uso de las funciones de demanda, es:

X pLaC_bC II:C +9

X, 1 ; 12
m a,-b +0Lc
pln pm

en la que X /X, no sélo esta en funcién de p_/p, sino también de
1/p,,. La derivada parcial de la ecuacién anterior respecto a 1/p, ,
cuando existe una situaciéon de equilibrio entre los precios, e igua-
lando ese resultado a 0, es:

p.0a, +a,b)=p,0a,+ab,) (13)
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Las dos ecuaciones lineales de demanda (1), junto con las ecuacio-
nes (8), (11) y (13), conforman el sistema de las cinco ecuaciones
para calcular los parametros de las dos funciones lineales de deman-
da(®,b,,0,a, ya,). Para resolver este sistema de cinco ecuacio-
nes deben estimarse primero las elasticidades precio de la demanda
y la elasticidad cruzada de las importaciones realizadas por los
Estados Unidos de Colombia y México.

II1. CALIBRACION DEL MODELO

Primero se estima econométricamente las elasticidades precio de las
importaciones. A continuacién se presenta los precios y las cantida-
des importadas por los Estados Unidos, tanto las observadas como las
de equilibrio del modelo teérico. En esa segunda subsecciéon también
se muestra las tasas de impuestos éptimas y las relaciones de bienes-
tar observadas con las que se hubieran conseguido con la combina-
cién 6ptima de precios y cantidades con y sin politica comercial.

1. Estimacién econométrica

Los resultados econométricos de las importaciones de los Estados
Unidos de textiles y confecciones desde Colombia y México se encuen-
tran en el cuadro Al del apéndice. Con el primer grupo de estimacio-
nes se obtienen las elasticidades precio total de las importaciones de
los Estados Unidos para los dos paises en referencia (€). Con el se-
gundo grupo se estima las elasticidades cruzadas de las importacio-
nes relativas entre Colombia y México, realizadas por los Estados
Unidos (o).

Las estimaciones de las elasticidades para el periodo 1989-2002 se
realiza con “datos panel” de variables instrumentales, para corregir
la endogeneidad entre los precios y las cantidades importadas. El
modelo estimado es el reducido de uno estructural de tres ecuaciones:
las cantidades ofrecidas y las demandadas y la condicién de equili-
brio del mercado. Los instrumentos que identifican las cantidades
demandadas de importaciones son los de la segunda etapa de la re-
gresion, diferente de la variable precios, que es endégena. Los demaés
instrumentos son los que identifican las cantidades ofrecidas y se re-
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lacionan en la primera etapa de la regresién que explica el compor-
tamiento de los precios.

En el primer grupo de regresiones, que estiman las elasticidades
precio de las importaciones (€), el instrumento que identifica la de-
manda de importaciones es el consumo de los hogares de los Estados
Unidos (C)). Los cuatro instrumentos que identifican las cantida-
des ofrecidas de importaciones son la tasa de aranceles en los Es-
tados Unidos (ara), como una restriccion a la oferta; la produccion
rezagada del sector en los Estados Unidos (YS ), ya que cuanto ma-
yor sea esta produccién menores seran las importaciones y mayores
sus precios, ambos en el siguiente periodo; el total de importaciones
de textiles y confecciones por los Estados Unidos (mw), que aumen-
tan la oferta de importaciones con un efecto negativo en los precios,
y el rezago de los precios (p |) como memoria del modelo.

Las elasticidades del precio y del consumo de los hogares en los Es-
tados Unidos, en la segunda etapa, son estadisticamente significati-
vas y los signos son los esperados te6ricamente. Los parametros de
las variables instrumentales usadas para la estimacién de la ecuacién
del precio de los textiles son estadisticamente significativos, pero para
el de confecciones lo son en parte. En efecto, los aranceles (ara) y las
importaciones del resto del mundo (mw) no lo fueron. Las pruebas
de bondad de ajuste de las regresiones en sus dos etapas son signifi-
cativas al 1 por ciento.

En el segundo grupo de regresiones, que estiman las elasticidades
cruzadas precio de las importaciones entre Colombia y México (5),
el instrumento que se relaciona positivamente con la demanda de las
importaciones es la participacién de las importaciones de Colombia
y México en el total importado por los Estados Unidos (partm). Los
instrumentos de la oferta de las importaciones relativa entre Colom-
bia y México son las tasas relativas de aranceles entre Colombia y
México (arac/aram); la variable ficticia (dummy) que introduce el
cambio estructural debido al acuerdo de libre comercio entre Méxi-
coy los Estados Unidos (D), y la relacién de la produccion de textiles
o de confecciones entre Colombia y México (prc/prm). Los dos pri-
meros instrumentos (arac/aramy D) se relacionan negativamente
con la oferta relativa de importaciones entre Colombia y México y
positivamente con sus precios relativos, y el tercer instrumento (pre/
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prm) esta relacionado positivamente con la oferta relativa y negati-
vamente con los precios relativos.

Como en el caso anterior, las elasticidades estimadas de los pre-
cios relativos (pc/pm) y de la participacién de las cantidades impor-
tadas (partm), en la segunda etapa de la regresién, son estadistica-
mente significativas y los signos son los esperados teéricamente, a
excepcién de partm en el modelo efectos fijos para confecciones.
Los parametros de la variable instrumental D son estadisticamente
significativos en todos los casos, pero prc/prm no lo es para confec-
ciones. Los signos de los parametros del instrumento arac/aram no
son los esperados y el instrumento partm es significativo sélo para
los modelos de efectos fijos de textiles y confecciones, aunque cabe
destacar que si lo es para la estimacion de las cantidades importadas
relativas. Las pruebas estadisticas conjuntas para los parametros
estimados en las dos etapas de la regresién confirman que éstos son
significativos al 1 por ciento.

Las elasticidades precio estimadas son en general relativamente
altas y confirman que las importaciones desde Colombia y México
por los Estados Unidos son sustitutas. La prueba de Hausman sefia-
la que los valores mas adecuados para las elasticidades precio de la
demanda en textiles y cruzadas en confecciones son las de efec-
tos fijos. En los otros dos casos se elige las estimaciones con efectos
aleatorios.

Para efectos del calculo de los valores de equilibrio del modelo, se
considera sélo los valores de las elasticidades relacionadas con los
precios. Las elasticidades precio de las importaciones de los Estados
Unidos (¢) son 2.3 para textiles y 4.2 para confecciones. Las elastici-
dades cruzadas para textiles y confecciones (G)son 2.85y 3.75, res-
pectivamente.

2. Resultados del modelo teérico

Con la informacién de las importaciones realizadas por los Esta-
dos Unidos de Colombia y México, los costos variables medios de las
empresas exportadoras por cada uno de esos paises y las estimacio-
nes de las elasticidades del precio total del mercado y de las cruza-
das entre las importaciones entre Colombia y México, se calcula los
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pardmetros de las funciones lineales de las demandas del modelo."
Posteriormente, con el valor de los parametros se calcula los precios
y las cantidades de equilibrio con base en las expresiones analiticas
del modelo teérico. Cabe destacar que para el caso de los textiles s6-
lo se considera las fibras naturales, sin incluir las sintéticas."”

Los resultados del modelo se presentan en el cuadro 7. La prime-
ra columna del cuadro relaciona los precios y las cantidades obser-
vadas de textiles y confecciones exportadas por Colombia y México
a los Estados Unidos. La segunda columna presenta los precios y las
cantidades de equilibrio sin politica (S; ; =0), calculados de acuerdo
con el modelo teérico [ecuaciones (1) y (5)]. En la tercera columna
estan los precios y las cantidades exportadas de equilibrio, cuando
se aplica la politica comercial 6ptima (S]';), segiin la ecuacién (7).

Para los textiles en Colombia, los resultados posteriores a 1993
indican que las cantidades exportadas observadas tendieron a ser
inferiores que las de equilibrio con y sin politica; mientras los pre-
cios mostraron una tendencia creciente, aunque inferiores a los de
equilibrio con y sin politica. Para México las crecientes exportacio-
nes observadas de textiles fueron superiores a las de equilibrio,
como consecuencia de la tendencia a mantener precios bajos.

El comportamiento de confecciones fue similar a la de textiles.
Para Colombia las cantidades exportadas observadas tendieron a
ser inferiores a las de equilibrio, aunque son crecientes en el Gltimo
ano, y los precios tendieron a aumentar, pero fueron inferiores a los
de equilibrio con y sin politica. Las exportaciones crecientes de Mé-
xico superaron a las de equilibrio, gracias a sus precios bajos.

Los resultados para México en general muestran sus condiciones
mas favorables en el mercado estadunidense, en particular por el
TLCAN. Después del tratado el precio promedio de las exportaciones
de México se reduce. No debe dejarse de lado la posibilidad de inno-
vaciones en el desarrollo de sus productos como en sus sistemas de
mercadeo de las empresas.

12 Los costos variables (laborales y de productos intermedios) presentan en general un alto
porcentaje respecto a las ventas totales. La relacién entre costos variables y ventas en cada acti-
vidad industrial son similares tanto en México como en Colombia (se encuentran entre 75 y
80%). En el caso de la maquila en México esa relacién es superior.

13 El mercado de fibras sintéticas es importante en México sélo a partir de la segunda mitad
de los afnos noventa y en Colombia no lo fue en ese decenio.
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GRAFICA 1. Politica comercial éptima en Colombia y México
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Con politica impositiva 6ptima a las exportaciones, los precios del
mercado tienden a aumentar y las cantidades exportadas a dismi-
nuir. Este impuesto es un mecanismo que reduce la presién compe-
titiva en los mercados. La grafica 1 muestra el comportamiento que
deberia haber seguido la tasa impositiva éptima para los dos paises
exportadores. En el caso de los textiles, estas tasas expresadas en
términos de las ganancias debieron haber aumentado a cerca de 3%
en 1997 y luego caer a 2%. Para las confecciones, la grafica muestra
que estas tasas debieron haber sido cercanas a 1%. Debe conside-
rarse que las tasas tributarias 6ptimas calculadas son relativamente
bajas si se comparan con las tasas impositivas que aplican los paises
en las ganancias de las empresas.

Existe la discusién respecto a la conveniencia o no de fijar impuestos
a las exportaciones. El resultado teérico indica sin ambigiiedad que
si las empresas tienen algiin poder de competir con precios, la fijacion
de impuestos a las exportaciones, que aumentan los precios y reducen
las cantidades, incrementa al bienestar. De acuerdo con el modelo,
la medicién del bienestar es el resultado de agregar las ganancias de las
empresas con los recaudos tributarios. Naturalmente existen debili-
dades para seguir de manera estricta el resultado teérico en la prac-
tica. Primero, existe la limitante de coordinar la politica con otros
paises que compiten en los mercados externos, y segundo, se tiene la
dificultad de la economia politica de aplicar impuestos a las expor-
taciones tanto en un pais pequenno como en uno grande.

Para el caso particular de este articulo, las pérdidas en bienestar
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GRAFICA 2. Efectos en bienestar de la politica éptima
en Colombia y México
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por no haber seguido Colombia y México las combinaciones 6ptimas
de precios y cantidades se obtiene de la relacién entre el calculo de bie-
nestar con las cifras observadas en el mercado y el calculo con los pre-
cios y cantidades de equilibrio del modelo teérico (grafica 2). Para
textiles y confecciones los paises obtuvieron un bienestar inferior al
teérico de casi 35% y una pequena tendencia a aumentar esa pérdi-
da. Es importante anotar que la ganancia en términos de bienestar de
haber elaborado y aplicado una politica tributaria 6ptima, en com-
paracioén con la conseguida sin politica, es minima.

CONCLUSIONES

Para el calculo de los precios, las cantidades y las politicas 6ptimas
para las exportaciones de textiles de fibras naturales y de confeccio-
nes de Colombia y México en el mercado de los Estados Unidos se
construy6 un modelo teérico sencillo de comercio internacional, con
competencia imperfecta, tomando como base el enfoque teérico de
Brander y Spencer (1985). A diferencia del modelo de articulo ante-
rior, en el que las empresas toman como variable estratégica las can-
tidades, en el modelo de este articulo la variable estratégica son los
precios. Cabe destacar que este es el primer ejercicio en que se calcu-
la la politica 6ptima y muestra cémo este tipo de resultados pueden
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ser sensibles para paises diferentes, segiin su mayor o menor poder
de mercado para bienes especificos.

Ademas del supuesto de la linealidad de la funcién de demanda de
exportaciones, se incluyé el de rendimientos constantes a escala en
la produccion. La consideracién de diferentes tipos de rendimientos
conduciria a modificar el modelo teérico, al incorporar funciones
de costos, por ejemplo, cuadraticas, y un trabajo empirico adicional
para medir el tipo de rendimientos en cada pais, lo que se consegui-
ria con la estimacién de funciones translogaritmicas. Se obtuvo en
general los siguientes tres resultados al comparar las cifras estadisti-
cas con respecto a calculos del modelo teérico:

i) Los precios de las exportaciones de textiles y confecciones obser-
vados estadisticamente para Colombia, y en mayor grado para
México, son menores a los de equilibrio. Por otra parte, las can-
tidades efectivamente exportadas por Colombia son menores a
las calculadas teéricamente, pero para México son mayores las
observadas;

i) La politica 6ptima derivada del ejercicio sugiere la fijacién de im-
puestos en las exportaciones, que expresado en términos de las ga-
nancias, no debié superar el 3%, resultado que es coherente con
los supuestos teéricos de mercados imperfectos, en los que la va-
riable estratégica son los precios. Esta politica, que debié ser re-
ducida en el tiempo, aumentaria el bienestar y, en nuestro caso,
no lo fue en una magnitud significativa. Las ganancias en bienes-
tar por aplicar la politica comercial se explican por el aumento
en los precios, no obstante que las cantidades exportadas se re-
ducen debido a la existencia de funciones de demanda con pen-
diente negativa;

iit) De haber logrado Colombia y México alcanzar los precios y canti-
dades exportadas de equilibrio, el bienestar de estos paises pudo
haber aumentado en alrededor de 35%, como resultado de la
menor presiéon competitiva en el mercado.

Si bien existe diferenciaciéon de productos con otros paises exporta-
dores, en el mediano plazo Colombia y México podrian perder parte
de esas ventajas competitivas, en la medida en que paises como Chi-
na e India innoven y compitan con productos semejantes.
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Con la eliminacién del Acuerdo Multifibras Colombia y México no
podran beneficiarse frente a sus competidores con bajas tasas aran-
celarias y clausulas de salvaguardia en los Estados Unidos, puesto
que su utilizacién seria cada vez mas dificil de aplicar. Se destaca que
en el futuro la competencia se intensificara, en términos de volime-
nes y precios, lo que se traducira en pérdidas de rentabilidad para
las empresas exportadoras y en riesgos de pérdidas de participacién
de mercado de los dos paises en referencia, dados sus estrechos mar-
genes de ganancias. La accién colectiva de los paises exportadores
para aplicar este tipo de politicas comerciales via impuestos aumen-
taria los precios del mercado, con claros beneficios para los paises
en términos de ganancias para las empresas y en recaudacién de im-
puestos. Existiria sin embargo la dificultad de su viabilidad, en térmi-
nos tanto de coordinacién como de aceptacién politica en los paises.
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